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Kasse mit Klasse

LEMO Direct ist erster Kunde fur neues manusPOS (Point-of-Sale)

KASSE ODER WARENWIRTSCHAFT ¢

Integrierte Kassensysteme mit Warenwirtschaft gibt es viele.
Auch innerhalb von manustRP kénnen bereits seit Jahren lGber
die vorhandenen Funktionen Kassenprozesse fiir GroShandel,
Lager- und Fabrikverkauf automatisiert abgebildet werden.
Kombinierte Systeme haben lhre Starken jedoch entweder
auf der Seite der Kassensoftware oder in der Warenwirtschaft,
dann aber zumeist mit weniger starken Funktionalitdten im je-
weils anderen Bereich. Seit einiger Zeit gehen zudem mehr und
mehr Handler und produzierende Firmen aus dem B2B Bereich
dazu Uber, sich ein weiteres Standbein zu schaffen und auch im
B2C Privatkundenbereich ihre Produkte und Dienstleistungen
anzubieten. Was einst als Lager- oder Fabrikverkauf fiir Selbst-
abholer begann, hat sich bei vielen Unternehmen heute zu Fi-
lialsystemen im Einzelhandel entwickelt, die die hauseigenen
Produkte der Muttergesellschaft direkt vermarkten. Hier ist es
notwendig, sowohl ein auf den Einzelhandel spezialisiertes Kas-
sensystem fir die Ladengeschafte und Filialen als auch ein fir
den Versandhandel und B2B-Bereich konzipiertes ERP-System
als Basissystem im Mutterunternehmen anbieten zu kdnnen.

mManusPOS mit manusERP

Aus dieser Anforderung heraus hat die manus GmbH im Herbst
2008 zusammen mit mehreren Kunden im Rahmen einer Ent-
wicklungspartnerschaft das neue Kassensystem manusPOS
(Point-of-Sale) konzipiert und entwickelt. manusPOS zeichnet
sich durch ein modernes Design der Softwareoberfliche und
der Kassenterminals aus mit Bedienung Gber Touchscreens plus
Scanner- und EC-Cash-Anbindung. Funktional bietet manusPOS
einen Online-/Offline-Betrieb (z.B. fir mobile Kassensysteme
bei Messeeinsatzen), Filialfahigkeit mit zentralem Zugriff auf
Bons, Gutscheine, Artikel- und Kundendaten und nicht zuletzt
eine direkte Anbindung an manusERP oder andere ERP-Systeme
und Subsysteme wie Waagen und Etikettendruckern. Das Sys-
tem wurde komplett auf Basis neuester IT-Technologien entwi-
ckelt und optimal auf ausgesuchte POS-Hardware abgestimmt.
Clevere Losungen wie eine auf Anforderung einblendbare Tas-
tatur auf dem Touchscreen-Terminal runden manusPOS ab.
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ZEMO & ZEMOdirect

Als erstem Kunden der Entwicklungspartnerschaft wurde
Mitte Februar 2009 manusPOS bei der ZEMO direct GmbH
mit Sitz in Weilerbach bei Kaiserslautern ausgeliefert. Die
ZEMO direct GmbH ist Tochterunternehmen des Fleischzer-
legebetriebs ZEMO Gebr. Moser GmbH. Gegriindet von den
Briidern Hans und Ludwig Moser im Jahr 1984 hat sich das
Unternehmen bis heute zum groBten Rindfleischzerlege-
betrieb in Rheinland-Pfalz entwickelt und ist branchenweit
bekannt flr seine hohen Qualitdts- und Hygienestandards.
Rund 60 Mitarbeiter sorgen im Mutterunternehmen dafir,
dass bis zu 1.200 Rinder wdéchentlich fiir den industriellen
Bedarf zerlegt und an GroBkunden im In- und Ausland ver-
kauft werden. Eine langjahrig bestehende EU-Zulassung so-
wie verschiedene Qualitatssicherungsprogramme wie DIN
EN I1SO 9000, HACCP, Auditierung nach EFSIS-Standard sowie
eine seit Jahren hohe Produktqualitdt 6ffneten dem Unter-
nehmen neben dem deutschen Markt auch die Tore zu aus-
landischen Markten. ZEMO verkauft die eigenen Produkte
heute neben Deutschland insbesondere in den skandinavi-
schen Raum aber auch bis nach Asien.
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Doch gerade die ,Edelteile” wie Filet und Roastbeef, sind im
Industriebereich nicht immer gleichermalRen gefragt wie bei
Endverbrauchern. Daher verkaufte ZEMO schon vor Jahren in
einem eigenen kleinen Lagerverkauf verpackte Ware direkt an
Endkunden. Das Geschaft lief gut, im Jahr 2000 wurde darauf-
hin eine eigene Tochtergesellschaft fiur die Direktvermarktung
gegriindet, die ZEMO direct GmbH. Die Produktpalette umfasst
heute neben Rind- und Schweinefleisch und Wurstwaren auch
Lammfleisch aus der eigenen Zucht von Hans Moser. Mit wei-
teren 25 Mitarbeitern verarbeitet ZEMO direct Fleischprodukte
und vertreibt diese in aktuell drei Filialen in Weilerbach, Offen-
bach-Hundheim und Bad Kreuznach. Die Filialen werden zentral
mit dem im Produktionsbetrieb in Weilerbach hergestellten und
veredelten Produkten versorgt, auch die Bereitstellung und der
Transfer elektronischer Daten wie beispielsweise Artikel- und
Bestandsdaten sowie Preise und Etikettierungsdaten erfolgt
von der Zentrale aus Uber eine Online-Verbindung.

KASSEN & WAAGEN

Mit der Inbetriebnahme von manusPOS 16st ZEMO direct die
bisher verwendeten Standardregistrierkassen ab, um auch hier
eine zentrale Datenhaltung zu ermdoglichen und jederzeit Kas-
sendaten wie Umsatz und Bestande griffbereit zu haben. Eine
Besonderheit ist die individuelle Anbindung der vorhandenen
Waagensysteme an manusPOS. Uber diese Anbindung werden
die aktuellen Artikelpreise an die Waagen (ibertragen, mit der
die Auszeichnung der verwogenen Artikel erfolgt. manusPOS
liest die hierbei erzeugten Barcode-Etiketten beim Bezahlvor-
gang ein und verwendet die verschlisselten Barcodedaten zur
Belegerstellung.

SCHON & UBERSICHTLICH

,Besonders gut gefallt uns die Ubersichtliche Darstellung des
Bedienfeldes auf den Touchscreen-Monitoren, bei der nur die
tatsachlich notwendigen Bedienfelder vorhanden sind” er-
lautert Anneliese Moser, die fiir die interne Organisation bei

ZEMO und auch bei ZEMO direct verantwortlich ist. ,Dass
wir alles ohne Verwendung einer separaten Tastatur direkt
am Touchscreen eingeben kdnnen, ist eine wirklich schéne
Sache.” Auch weitere Funktionen wie der Bonpark, aus dem
sich abgeschlossene oder auch offene Kassenbons oder auch
Gutscheine spater wieder aufrufen lassen — bei Onlinever-
bindung auch von Kassen anderer Filialen — oder die Gut-
scheinverwaltung, bei der Gutscheine mittels Barcode und
Verschllsselung nahezu falschungssicher erzeugt und spater
wieder abgerufen werden kdnnen, Gberzeugten Anneliese
Moser und lhre Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter.
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Bedienfeld auf dem Touchsreen-
Monitor mit integrierter Tastatur for
einen komfortablen Workflow

EINFACH & SCHNELL

Mit manusPOS sieht sich ZEMO direct fir aktuelle und ge-
plante Erweiterungen der Filialstruktur und Wachstum des
Unternehmens gut geristet. , Flr weitere Filialen stellen wir
einfach neue Kassensysteme hinzu, die Einrichtung und War-
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PROFIL

Kunde:

Produkte:

Installation:

Besonderheiten:

Intfernet:

ZEMO direct GmbH, Weilerbach
ZEMO Gebr. Moser GmbH,
Weilerbach, Bad Kreuznach
und Offenbach-Hundheim (Pfalz)

Herstellung und Vertrieb von
Fleisch- und Wurstwaren

manusPOS, 5 Arbeitsplatze

GroR3- und Einzelhandel

Filialbetrieb mit Ladengeschaften

Integration zu Waagen- und
Etikettiersystemen

www.zemo-direct.de

www.zemo-weilerbach.de
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tung erfolgt direkt durch manus aus Dresden. Das ist einfach
und schnell —und das ist sehr wichtig fir uns, weil wir uns mehr
um unser Kerngeschaft und weniger um die EDV kiimmern
mochten.”

Die gemeinsame Entwicklungspartnerschaft mit manus bewer-
tet Anneliese Moser trotz etwas erhohten Testaufwands als
Entwicklungspartner als groRen Erfolg: ,Unsere Anregungen
und Wiinsche wurden ernst genommen und mit uns diskutiert
und umgesetzt. Das war flr uns ein Gewinn, da wir damit auch
die Punkte besprechen und einbringen konnten, die uns sehr
wichtig waren und bei anderen Kassenldsungen nicht oder nur
in anderer Form vorhanden waren — ob wir sie nun so haben
wollen oder nicht.”

KASSE MIT DESIGN

Das moderne Design der Hardwarelésungen von AURES, mit
denen manusPOS exklusiv ausgeliefert wird und auf die manus-
POS optimal abgestimmt ist, kam ebenfalls sehr gut an. Denn
neben notwendigen Funktionen wie einer integrierten Kas-
siereranmeldung oder direkt anschlieRbaren Peripheriegeraten
und passenden Bondruckern, sind auch mehrere Designvarian-
ten und Farben auswahlbar. ,Sehr schick”, meint Moser ,,und
der rote Rahmen entspricht zufallig genau unserer Logofarbe.
Da mussten wir diesen einfach nehmen. Da waren sich alle so-
fort einig.”




